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A la manière de : Le corbeau et le renard 

 

Un client bien enrobé, 

Dans une cabine mal éclairée, 

Venait d’enfiler  

Un Jean soldé bien étriqué. 

La jeune vendeuse, 

Par une vente alléchée, 

Devant le rideau tiré, 

Lui tint à peu près ce langage : 

« Hé bonjour monsieur, 

Quel bon choix ! Comme vous le portez bien ! 

Sans mentir, si votre bon goût se rapporte à votre sens des affaires, 

Je vous conseille d’en prendre deux ! 

Vous bénéficierez ainsi de 20% supplémentaires ! » 

A ces mots, le client ne se sent pas de joie, 

Décide de garder  son achat sur lui, 

Serre le ventre et les fesses, 

Abandonne la fermeture, 

Rabat son pull sur le bouton récalcitrant.  

Et pour confirmer toutes ses vertus, 

Il Choisit de suite un second pantalon. 

La vendeuse s’en saisit  

Et encaisse très vite. 



Le client congestionné  

Commence à suffoquer… 

Comme elle le sent hésiter, 

Prêt à se rétracter, 

Elle lui tend son reçu et dit : 

« Mon bon monsieur, 

Apprenez que tout flatteur vit aux dépends de celui qui l’écoute, 

Cette leçon vaut bien un pantalon sans doute ! » 

Le client honteux et confus 

Jura, mais un peu tard, 

Qu’on ne l’y prendrait plus ! 


